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一、服务内容
1.主动参与广告策划、协助承办公关促销及整合推广活动等：
1 提供营销策略与项目全案广告整合传播策略方面的咨询及建议；
2 根据项目销售情况和甲方各阶段的推广策略，提供各阶段广告活动的策划、创意设计和媒体执行；
③ 各种媒体计划的分析拟定与媒体执行日程的建议、监管；
④ 协助甲方举行项目各类公关和促销活动。
2.创意设计及制作执行等：
① 项目视觉识别系统的设计规范及应用；
② 项目销售现场、工地现场整体形象包装设计、制作执行；
③ 创意并设计项目各类广告（平面广告、户外广告等），并根据甲方通知时间提交方案；
④ 活动宣传资料（展场、展板、看板、DM单、海报等）创意设计和制作执行。
3.宣传资料的监督：
对项目各种制作工作（包括宣传资料的印刷、VI品制作、卖场展场等的包装）进行勘样、监制和监理。
４.营销策划服务：
①营销活动具体执行方案建议，主要内容：蓄客方式、开盘方式、营销活动建议等；
②指导营销活动实施主要内容：价格策略、核心均价、价格表，协助完成入市营销方案；
③协助完成销售合同、认购协议、运营协议等销售文件类工作。
2、 服务内容的要求
在为甲方提供服务时，甲方会在服务推进过程中对成果进行考量，按照当时物业销售策划的实际需求对未进行的服务内容进行选择。
3、 报价方式
报价单按照服务内容进行分项报价。
4、 支付方式和时间
甲方依据实际完成的服务项，按三个月为一个季度向乙方支付相应的服务费用，无预付款支付形式。

     

